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AHMED HUSSEIN
ULUSLARARASI TİCARET VE FİNANS ÖĞRENCİSİ

İŞ  DENEYİMİ

EĞITIM

PROFİL

Sakarya Uygulamalı Bilimler Üniversitesi Uluslararası Ticaret ve Finans
bölümü öğrencisiyim. Hem çelik konstrüksiyon sektöründe hem de gümrük
müşavirliği firmasında gerçekleştirdiğim staj sayesinde operasyonel
süreçlerde doğrudan deneyim kazandım. İthalat-ihracat operasyonları,
gümrük prosedürleri, dış ticaret dokümantasyonu, uluslararası lojistik ve
uluslararası pazar araştırması konularında pratik bilgi sahibiyim. Ticari
operasyonlar ve çok yönlü iş ortamlarındaki saha tecrübem sayesinde güçlü
analitik düşünme, etkili iletişim ve problem çözme becerileri geliştirdim.
İhracat/ithalat süreçlerine, uluslararası iş geliştirme faaliyetlerine ve dinamik
bir organizasyon bünyesindeki küresel ticaret operasyonlarına katkı
sağlamaya istekliyim.

Monosteel Machinery
Satış ve Pazarlama Sorumlusu

Monosteel Machinery altındaGTA GÜMRÜK MÜŞAVİRLİĞİ
Gümrük Müşavirliği Stajyeri

01 Temmuz 2024- 31 Temmuz 2024SAKARYA ÖZEL GİYİM
Export Market Researcher.

Proje bazlı çelik yapı çözümleri için potansiyel pazarlar ve müşteri gruplarının
belirlenmesi sürecinde küresel pazar araştırmalarına destek verilmesi.
Somali, Gana ve Kenya pazarlarındaki kilit karar vericilerin tespit edilmesi ve bu
paydaşlarla iletişime geçilerek "Spearhead Marketing" stratejileri kapsamında
operasyonel destek sağlanması.
Şirket kapasitesine uygun altyapı projelerinin tespiti için Dünya Bankası ve
Kenya Tenders gibi uluslararası ihale platformlarının günlük takibi ve
raporlanması.

İhracat operasyonları kapsamında yürütülen gümrük müşavirliği ve dış ticaret
dokümantasyon süreçlerine destek verilmesi.
İhracat dosyalarının zamanında hazırlanması ve onay süreçlerinin tamamlanması için
idari birimler ile gümrük idareleri arasındaki koordinasyonun yürütülmesi.
Gümrük beyannameleri için, A.TR, EUR.1, Menşe Şahadetnameleri ve Sağlık
Sertifikaları gibi resmi belgelerin hazırlanması ve operasyonel süreçlerinin takibi.

Potansiyel uluslararası müşterilerin tespit edilmesi ve süreç takibinin yapılması
amacıyla çeşitli pazar araştırma tekniklerinin uygulanması.
Müşteri bilgilerinin düzenli tutulması ve yeni müşteri fırsatlarının tanımlanması
süreçlerinde CRM yazılımlarının etkin bir şekilde kullanılması.

2021 - 2026SAKARYA UYGULAMALI BİLİMLER ÜNİVERİTESİ
Lisans
Uluslararsı Ticaret ve Finansman 

23 Şubat 2026- 26 Hazıran 2026


